CONSEIL  FORMATION  EXPERTISE

ADEOVIA
ADEOVIA

PUBLIC

Jeune Dirigeant d’entreprise ou entrepreneur souhaitant
commencer son activité dans la Gestion des Nuisibles

PRE-REQUIS

Aucun

DUREE

7 heures (1 jour)

EVALUATION

Evaluation des acquis de la formation (QCM, oral ou écrit),
Evaluation de la formation en présentiel
Attestation de fin de formation

LIEU

Dans la salle de formation d’ADEOVIA ou en intra-
entreprise

CONTACT

Nous vous invitons a nous contacter via :
contact@adeovia.fr

6 rue du Sentier
91390 Morsang-sur-Orge

www.adeovia.fr

SASU au capital de 10 000€ = RCS 890 921 950 Evry
SIRET 890 921 950 00022

OBJECTIFS

Savoir quelles orientations stratégiques prendre dans son activité de gestion des nuisibles

»  Savoir quel positionnement de marché choisir

*  Savoir déterminer les éléments importants pour le chiffrage

«  Savoir déterminer le prix de la prestation
*  Savoir formaliser son offre dans un document
*  Savoir défendre son offre

CONTENU

Définir sa stratégie

*  Quelles prestations ?

* Quelle clientele ? (BtoB, BtoC, les domaines
d’activité, ...

* Lesincidences/ conséquences de ces choix

* Les moyens et investissements nécessaires en
fonction de ces choix

Construire sa clientéle, son portefeuille
*  Se faire connaitre

* Les demandes clients, les appels

*  Prospecter (chasser!)

* Les marchés, les appels d'offres

L’expertise technique sur site
e Les aspects impactant mon offre

MOYENS PEDAGOGIQUES

e Dossier technique remis au stagiaire
e Présentation sur écran
e Echanges et partages

TARIFS

Nous vous invitons a nous contacter via

contact@adeovia.fr

afin d’obtenir le tarif adapté a votre situation.

Le chiffrage

«  Objectif : rentabilité !

« Les différentes logiques de calcul du prix de la prestation
*  Application sur une ponctuelle / un contrat

Formaliser son offre

* Devis/ Contrat: contenu, structure, aspects
réglementaires des documents

* Quels outils utiliser (CRM, suite bureautique, ...) ?

Gérer les objections et négocier

* Présenter et défendre son offre en fonction de la
typologie de client

« Traiter les objections

* Négocier si c’est nécessaire

MODALITES ET DELAIS D’ACCES AUX FORMATIONS

Les modalités et les délais d’accés a nos formations sont
détaillés dans nos Conditions Générales de Ventes,
accessibles sur notre site internet.

PERSONNE EN SITUATION DE HANDICAP
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